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L'Associazionismo Sporti

vo è stata la forza

genuina su cui si è

fondato lo Sport Italiano

dal dopoguerra

ASD

Nel 2002 viene

introdotto il concetto di

poter svolgere attività

sportiva dilettantistica

con una società di

capitali

SSD

Alla fine degli anni '90 si

sviluppa

l'imprenditorialità per la

gestione degli spazi

sportivi, introducendo il

concetto di economia

sociale

IMPRENDITORIA
SPORTIVA



Modelli di gestione

dello sport

moderno in Italia                                                                  

 

NON COMPETIZIONI SPORTIVE

MA SFIDE E DUELLI

ANTE OLIMPIADI
MODERNE

SPORT GESTITO DALLO STATO

E/O DA UN ELITE 

INTORNO ALLE FAMIGLIE SI

SVILUPPA L'ASSOCIAZIONISMO

SPORTIVO. E' LO SPORT DI BASE

SI SVILUPPA L'IMPRENDITORIA

SPORTIVA E NASCONO LE

SOCIETA' SPORTIVE

DILETTANTISTICHE
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DIRIGENTI

SETTORE
TECNICO

STAFF DI

SUPPORTO

ATLETI
STAFF

MEDICO

La Professionalità al centro

Si fa per passione ciò che non si fa per denaro

ASD SSD

IS
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TUTTI QUESTI AMBITI CONVERGONO IN DUE MACRO AEREE:

QUELLA DELL'AGONISMO E QUELLA TURISTICO AMATORIALE. 

LA SFIDA DEL FUTURO E' SVILUPPARE IL SENSO DI APPARTENZA

ALLA FICK PER TUTTI GLI ISCRITTI AI CLUB DI CANOA E PADDLE

SPORT

PROGETTO PADDLECARD

su lago, fiume, mare:

scuola canoa da velocità,

canoa polo, dragon boat, sup

ACQUA PIATTA

I DIVERSI AMBITI DI UN CLUB DI 

 CANOA E PADDLE SPORT
 

su fiume, scuola di canoa

discesa e slalom, rafting

ACQUA MOSSA

mare(spiaggia):

Ocean Racing 

(surfski e outrigger/va'a)

MARE



ASPETTI FUNZIONALI DI UN CLUB

MODERNO
 

01 03 05

02 04

FACILITÀ 

nel raggiungere

l'impianto

ACCESSO
ACQUA

avere una o più sedi

nautiche per la scuola

SERVIZI
ACCESSORI

Avere un bar, un

ristrorante, una club

house o almeno una

sala riunioni genera

un punto di

aggregazione 

FRUIBILITÀ
DEGLI SPAZI

spogliatoi, docce,

bagni, sala riunioni,

area di attesa per i

genitori 

ATTREZZATURA

avere una palestra e

almeno un

pagaiergometro



struttura organizzativa 

di un impianto sportivo

04

GESTIONE SPAZI
OUTDOOR

Il Lago, il Fiume, il Mare

sono l'anima del circolo di

Canoa e Paddle Sport

05

AMMINISTRAZIONE

Una corretta

amministrazione da

continuità al progetto.

06

SPOGLIATOI,
PALESTRA E PARCO

BARCHE

Pulizia e manutenzione prima

del rinnovo continuo

03
STAFF TECNICO

COMPETENZA; COSTANZA

E PASSIONE.

02

PERSONE
CARISMATICHE

AUTOREVOLEZZA BASATA

SU VALORI ED EMPATIA

01
RISORSE UMANE

AL CENTRO!!!



I TARGET
di un circolo di canoa e paddle sport

SCUOLA 
 CANOA

L'organizzazione

dei Progetti Scuola

e dei Campus Estivi

sono il canale di

accesso privilegiati

per lo sviluppo

della scuola canoa

FAMIGLIE

Le Famiglie sono il

riferimento del

Circolo di Canoa.

L'offerta sportiva

canoistica e

outdoor si rivolge

ad ogni

componente della

famiglia

LAVORATORI

L' offerta Canoa e

Paddle Sport deve

aprirsi al mondo del

lavoro con offerte

di corsi all'ora di

pranzo o serali

PENSIONATI

I pensionati sono

una grande risorsa

per il Circolo e

possono

frequentare negli

orari del mattino.

ATLETI

Gli Atleti sono la

punta

dell'ICEBERG. 

Sono il senso del

circolo ma senza

una base numerica

e le risorse

finanziarie restano

episodi spot.
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https://www.youtube.com/watch?v=5r5xOmjCLq8&feature=youtu.be

 

CREDIAMO IN NOI E VALORIZZIAMO CIO' CHE ABBIAMO

PIANO DI COMUNICAZIONE E MARKETING

USCITE

https://www.youtube.com/watch?v=5r5xOmjCLq8&feature=youtu.be
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quote

associative

e corsi

attività

collaterali

(bar/ristora

zione/club

house)

contributi

istituzionali

e sponsor 

attività

formative

per le

aziende

eventi
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5-Step Process

PROGETTO ECONOMICO E FINANZIARIO

USCITEENTRATE

COSTI FISSI

COSTI VARIABILI

?



THANK  YOU  
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ATTENTION
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